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На первый взгляд высокие цены на золотые, серебряные и другие ювелирные украшения сложно объяснимы. Почему в пересчете цена за грамм золота или драгоценного камня в украшении превосходит в разы цену сырья, что можно найти на бирже? 

На самом деле, это вовсе не аномалия, а  фундаментальное экономическое различие между ценностью и стоимостью. Понимание механизмов ценообразования может быть полезно не только для экономистов, но и для потребителя, который хочет покупать осознанно, поскольку рынок ювелирных изделий - это отличная модель, которая демонстрирует, как нематериальные факторы формируют цену. 

Цель эссе - рассказать, что такое эффект Веблена, показать, что эффект Веблена работает на рынке ювелирных украшений РФ. 

В экономической теории описано явление “эффект Веблена”, которое названо в честь американского экономиста Торстейна Веблена. Этот эффект описывает ситуацию, когда спрос на товар растет по мере увеличения его стоимости, потому что высокая цена сама по себе становится атрибутом престижа и роскоши. И рынок ювелирных украшений как раз являлся классическим примером работы эффекта Веблена в 19 и 20 веках. Вопрос, иллюстрирует ли эффект Веблена современный рынок  ювелирных украшений в России?

Для начала стоит разобраться в теоретических основах, а именно понять различие терминов “стоимость” и “потребительская ценность”. С точки зрения теории фирмы стоимость - это затраты на производство: сырье, труд, амортизацию оборудования и т.д. Ценность - это субъективная оценка полезности или выгоды, которую потребитель хочет получить от владения товаром. На рынке ювелирных украшений ценность существенно отличается от стоимости. Покупатель платит не за грамм, а за статус, эмоции, историю бренда, эстетику, которую этот грамм воплощает. Именно из-за этого разрыва и формируется такая высокая конечная цена. 

Декомпозируем цепочки создания стоимости. Для этого проследим путь создания стоимости  украшения цепочки с небольшим бриллиантом от этапа добычи до витрины.

1. Добыча сырья. Учтем затраты на разведку мест полезных ископаемых, непосредственно добычу руды, ее обработку. Также для алмазов добавляется сортировка, то есть подходят для ювелирного рынка не все камни. После этого этапа и складывается биржевая цена. 
2. Разработка дизайна и производство украшения. Здесь происходит трансформация сырья в продукт. Учтем работу ювелира-модельера, затраты на ручной труд, который, естественно, должен быть высококвалифицированным. Возможен также вариант и автоматизированного производства, но в любом случае это очень точное и дорогое оборудование, а к нему необходимо также  лицензионное программное обеспечение. Все эти факторы сильно увеличивают цену.
3. Бренд и маркетинг. Это неочевидный, но очень дорогой нематериальный компонент. Реклама, содержание красивых бутиков в престижных местах, упаковка - всё это в дальнейшем включается в розничную наценку. Компания продает не просто украшение, а принадлежность к определенному бренду, уверенность в себе. Все эти маркетинговые расходы на создание и продвижение бренда также включаются в конечную цену изделий.
4. Логистика, страхование и наценка розничной сети. Транспортировка дорогих грузов, их страхование, аренда площадей, зарплаты продавцам, повышение квалификации персонала - это всё также входит в итоговую цену. И наконец самый весомый фактор - это розничная наценка, которая составляет от 100% до 500% от оптовой цены производителя. 

Посмотрев на все факторы, приведенные выше, становится понятно, что высокая цена на ювелирные украшения вполне себе объяснима. Для большей наглядности рассмотрим “анатомию” цены на конкретном примере.  

Возьмем одного из лидеров российского ювелирного рынка - компанию “Sokolov” и вид ювелирного изделия - колье с натуральным жемчугом.  
Модель: колье из золота 585 пробы с натуральным жемчугом. Конечная цена колье составляет 102000 рублей.
	1. Цена сырья. 
Вес золота ~ 5г. Цена за грамм золота на бирже ~ 6500 рублей. Получаем,что цена за золото составляет: 5г * 0.585 * 11000 ≈ 32000 рублей. 
Вес жемчуга в колье составляет 1 гран. Цена за 1 гран жемчуга варьируется от 8000 до 12000  рублей (зависит от качества жемчуга). Для расчета мы возьмем среднее значение, то есть 10000 рублей. 
2. Дизайн и производство. 
По данным МСФО (финансовая отчетность) компания “Sokolov” тратит примерно 15% от себестоимости  на разработку дизайна и изготовление украшения. 
3. Бренд, маркетинг, логистика. 
Все эти факторы не сильно увеличат конечную цену, так как учитываем большие объемы и тот факт, что все делается оптом. По открытым данным на каждое украшения закладывается примерно от 100 до 1000 рублей на все расходы, связанные с нематериальными факторами. Так как наше украшение не из дешевых, то возьмем 1000 рублей. 
Получаем итоговую себестоимость изделия: (32000 + 10000 + 1000) * 1.15 = 49500 рублей.
4. Таким образом, можем рассчитать розничную наценку и наценку за бренд. Итоговая цена от себестоимости составит: 102000 : 49500 * 100 ≈ 206%. Следовательно, наценка равна примерно 106%.

Таким образом, лишь треть или даже меньше конечной цены объясняется стоимостью сырья. Все остальное - это плата за труд, искусство, многолетний опыт. 


Теперь, когда ценообразование ювелирных украшений стало понятно  перейдем непосредственно к эффекту Веблена на рынке в РФ. Ниже приведена  таблица  с динамикой цена на золото и показателей рынка ювелирных украшений в РФ (2019-2023 г.)
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По статистике взятой с сайта  ЦБ РФ цена за грамм золота с 2019 по 2023 выросла на 201%. Цены на ювелирные украшения за этот промежуток времени по данным Росстата  также выросли, на 200%. С 2019 года по 2023 год продаже ювелирных изделий стабильно росли, за 5 лет рост продаж составил 166%. По этой таблице можно наблюдать работу эффекта Веблена. Цена на товар растет, но и спрос стабильно увеличивается. Покупатель готов платить больше, но только за подлинную ценность, историю, статус. Стоит заметить, что рост  цены на золото на  таком промежутке лет примерно пропорционален росту цен на ювелирные изделия. Эти данные показывают, как работает эффект Веблена на рынке ювелирных украшений в РФ.  

На основании вышеприведенного анализа можно сделать следующие вывод. Высокие цены на ювелирные украшения - это не просто следствие стихийного завышения цен, а результат сложной экономической модели. Рынок ювелирных украшений, один из тех, которые функционирует за счет экономики впечатлений, принадлежности и ценности, где цена наоборот является сигналом исключительности. Покупая украшение, потребитель приобретает:
- символический капитал - статус, принадлежность к бренду.
- произведение прикладного искусства, 

Эффект Веблена на рынке ювелирных украшений в РФ работает. Также ювелирный рынок РФ хорошо демонстрирует, что в современной экономике цена не всегда является производной от стоимости производства. 
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